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Z.:a uhodavanje proizvodackih
organizacija do 500.000 eura

Iako poljoprivrednici udruzeni u
proizvodacke organizacije mogu
dobiti izdasne potpore iz europskih
fondova, ali i proracuna RH, do sada
su osnovane tek dvije koje pokrivaju
sektor mlijeka i voéa

Osnovna svrha osnivanja
proizvodackih organizacija je jacanje
njihove trziSne pozicije, zhog ¢ega
hrvatski poljoprivrednici joS nisu
prepoznali taj model?

Unato¢ dobroj polaznoj osnovi, kao
$to su klimatski, pedoloski i hidrolos-
ki potencijali za poljoprivrednu pro-
izvodnju, proizvodaci u Hrvatskoj u
malom broju se odlucuju na udruzi-
vanje svojih potencijala i tako osta-
ju izlozeni negativnom utjecaju viso-
kih ulaznih troskova, neuredene in-
frastrukture te nedostatnih skladisnih
i logistickih kapaciteta Sto onda utje-
¢e na slabu koncentraciju proizvoda i
lo$ plasman na trzistu.

Udruzivanje se namece kao korak
kako bi u uvjetima trzisne ekonomi-
je iskoristili ne samo prirodne i ljud-
ske potencijale ve¢ i financijsku po-
mo¢ koja se nudi iz fondova Europske
unije i drZavnog proracuna Republi-
ke Hrvatske kako bi unaprijedili svo-
ju proizvodnju te viSom kvalitetom i
dovoljnim koli¢inama svojih proizvo-
da postigli konkurentnost na trzistu.
Povecanjem kvalitete proizvoda i nje-
govim koncentriranjem na policama
trgovina jaca pozicija proizvodaca na
trzistu i njihova pregovaracka snaga s
trgovackim lancima.

Kako bi motivirala proizvodace da
krenu u postupak osnivanja proizvo-
dackih organizacija, Europska unija
nudi potpore za osnivanje i admini-
strativno vodenje proizvodackih or-
ganizacija, Ciji se godisnji iznos kre-
¢e do 100.000 eura, $to znaci da u pe-
riodu od pet godina, koliko najduze
iznosi period sufinanciranja za ovu
vrstu potpore, mogu dobiti najvise do
500.000 eura.

Ocekivalo bi se da su vrlo izdasne
potpore snazan motiv za udruZivanje,
je li mozda postupak prekompliciran,
pruza li Ministarstvo poljoprivrede
dostatnu pomoc¢?
Jedan od osnovnih faktora slabog
udruzivanja proizvodaca u Hrvatskoj
lezi u nepovjerenju prema udruziva-
nju, koje vuce korijene iz proslih vre-
mena kada proizvodaci udruzeni po
zadruznom principu nisu uspijeva-
li ostvariti svoja prava. Sam postupak
udruzivanja proizvodaca i osnivanja
proizvodacke organizacije zahtijeva
dosta rada i stru¢nih znanja.

U brojnim drzavama ¢lanicama u
postupku priznavanja proizvodackih
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organizacija i izrade njihovih poslov-
nih planova veliku ulogu igraju upra-
vo drzavne i javne institucije koje svo-
jim savjetima pruzaju pomoc proi-
zvodacima kako bi im olaksali proce-

Jedan projekt ne moze se
financirati iz dva izvora

Potpore je moguce dobiti kroz europke fondove za
jamstva (EAFG) i ruralni razvoj (EAFRD), iskljucuju li se
one medusobno?

vec iiz proracuna RH, no generalno pravilo je da

se isti projekt ne moZe financirati iz dva izvora §to
znaci da za istu aktivnost (sufinanciranje najma prosto-
ra, placa, nabavu uredske opreme) proizvodaci ne mo-
gu koristiti potporu i u okviru Mjere 9 iz EAFRD i u okvi-
ru drzavne potpore iz proracuna RH. Za razliku od to-
ga istovremeno se mogu povlaciti sredstva iz viSe fon-
dova, ali za razlicite projekte ili aktivnosti.

Potpore se mogu dobiti ne samo iz EAGF i EAFRD

ANTO MAGZAN/PIXSELL

duru priznavanja i iznalaZenja nacina
za koriStenje potpora. U tom smislu i
zaposlenici Ministarstva poljoprivre-
de kao i ostalih drzavnih i javnih in-
stitucija koje obavljaju poslove veza-
ne uz poljoprivrednu proizvodnju bi-
lo na drzavnoj ili lokalnoj razini morat
¢e se prilagoditi kako bi pruZili maksi-
malnu pomoc¢ proizvodacima, usmje-
rili ih i educirali kako $to bolje plasira-
ti svoje proizvode ne samo na doma-
¢em nego i na inozemnim trzi§tima.

Za sto se sve mogu osnovati
proizvodacke organizacije, je li
moguce udruZivanje viSe proizvodnji?
Mogu se osnovati u svim sektorima od
biljne proizvodnje, poput Zitarica i Se-
¢era, voca i povrca preko maslinovog
uljaistolnih maslina, vina, duhana do
sektora stocarske proizvodnje poput
govedine i teletine, mlijeka i mlijec¢-
nih proizvoda, svinjetine, mesa pera-
di i pcelarskih proizvoda do Sumar-
stva. Vazno je napomenuti kako je no-

va zajednicka poljoprivredna politika
omogucila udruZivanje proizvodaca iz
razlicitih sektora i osnivanje proizvo-
dackih organizacija $to znaci da se re-
cimo, proizvodaci vo¢a i povréa mogu
udruziti u proizvodacku organizaci-
ju zajedno sa proizvodacima mlijeka
i mlije¢nih proizvoda ili proizvodaci
Zitarica sa proizvodacima pcelarskih
proizvoda.

Najveca organiziranost proizvo-
daca je u poljoprivredno najrazvijeni-
jim drZzavama ¢lanicama u kojima su
zadruge prerasle u proizvodacke or-
ganizacije koje imaju dominantan po-
loZaj na trzistu, pa tako postotak pro-
izvodaca udruZzenih u proizvodacke
organizacije u Nizozemskoj i Belgi-
ji iznosi oko 90 posto, slijedi Irska sa
preko 70 zatim Svedska, Njemacka i
Ceska kao nova drzava clanica sa 60
posto. Treba reéi da je raspodjela po-
moci Europske unije proizvodackim
organizacijama asimetricna, $to zna-
¢i da se potpora povecéava kako se po-
vecava vrijednost proizvodnje stavlje-
ne na trziste.

Sto su osnovni kriteriji koje mora
zadovoljiti neka proizvodacka
organizacija i po kojim se principima
oni odreduju?

Proizvodacka organizacija je prav-
na osoba koja je osnovana na inici-
jativu proizvodaca koji proizvode je-
dan ili vise proizvoda koje stavljaju
na trziste.

Dakle, u pravnom smislu proi-
zvodacka organizacija moze biti po-
ljoprivredna zadruga, udruga, drus-
tvo s ograni¢enom odgovornoscu, di-
onicka drustva i slicno.

Da bi bila priznata od Ministar-
stva poljoprivrede na podrucju na ko-
jem djeluje proizvodacka organizaci-
ja mora imati minimalan broj ¢lano-
va i/ili pokriti minimalni obujam ili
minimalnu vrijednost utrzive proi-
zvodnje te statutom urediti medu-
sobna prava i obveze svojih ¢lanova.
To konkretno znaci urediti pravo na
odlucivanje pojedinog clana kako bi
se izbjegla zlouporaba ovlasti ili utje-
caja jednog ili viSe Clanova, primje-
njivati pravila usvojena od proizvo-
dacke organizacije, pripadati samo
jednoj organizaciji te placati dogovo-
rene novcane doprinose.

Svaka drZzava ¢lanica ima pravo
na nacionalnoj razini definirati mi-
nimalne kriterije za priznavanje pro-
izvodacke organizacije pa se tako mi-
nimalni broj ¢lanova u sektoru voca
i povréa krece od pet ¢lanova, u naj-
vecem broju drzava ¢lanica iznosi do
40 ¢lanova, kao $to je u Belgiji. Isto ta-
ko minimalna vrijednost utrzive pro-
izvodnje krece se od 100.000 eura na
Malti i Bugarskoj do 25 milijuna eu-
ra u Nizozemskoj.
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Europski poljoprivredni fond za
ruralni razvoj (EAFRD) od 2015.

Mjera 4 Raspolozive potpore u rasponu su od milijun do pet milijuna eura

Poljoprivrednici kroz proizvodacke
organizacije za modernizaciju
gospodarstava i povecanje
konkuretnosti mogu povucéi izdasne
potpore

onalnom Programu ruralnog ra-
zvoja kroz Mjeru 4 mogu dobiti
potporu za ulaganja u poljoprivredna
gospodarstva te za preradu, plasman
i/ili razvoj poljoprivrednih proizvoda.
Kod ulaganja u poljoprivredna gospo-
darstva potpore se mogu dobiti za re-
strukturiranje, modernizaciju i pove-
¢anje konkurentnosti te za zbrinja-
vanje stajskog gnojiva radi smanjiva-
nja Stetnog utjecaja na okolis. Potpo-
raiznosi 50% od prihvatljivih troskova,
iznimka su ulaganja vezana uz Nitrat-
nu direktivu kada iznosi 75%.
Potpore je moguce povecati za
dodatnih 20% radi li se o mladim po-
ljoprivrednicima, zajednic¢kim i inte-
griranim projektima, ulaganjima u
planinska i podrucja sa znacajnim pri-
rodnim ograni€enjima te za ostala po-

Proizvodaéke organizacije u naci-

drucja s posebnim ogranicenjima, za
ulaganja povezana sa agrookolisnim
i klimatskim djelatnostima i ekolos-
kom poljoprivredom. Potpora ima li-
mit, ne smije prije¢i 90% ukupno pri-
hvatljivih troskova.

Maksimalan iznos potpore za re-
strukturiranje, modernizaciju i pove-
¢anje konkurentnosti poljoprivred-
nog gospodarstva je 2 milijuna eura
po projektu osim za kupnju mehani-
zacije kada iznosi milijun eura. Za sek-
tor voca i povrca, mlijeka, svinjetine i
peradi potpora po projektu moze biti 3
milijuna, a za integrirane i zajednicke
projekte ¢ak 5 milijuna eura. Za zbri-
njavanje stajskog gnoja maksimalna

POTPORA 1Z

EAFRD-A DO

2020. GODINE PO POJE-
DINOM PROJEKTU MOZE
DOSEGNUTI DO 90 POSTO
OD UKUPNO PRIHVATLJIVIH
TROSKOVA

MAKSIMALNA

potpora je milijun eura. Dobra vijest
je da nema ogranicenja u broju pro-
jektata i ukupnom iznosu po projek-
tu u programskom razdoblju koje za-
vr$ava 2020. godine.

I kod ulaganja u preradu, pla-
sman i/ili razvoj poljoprivrednih pro-
izvoda osnovna potpora iznosi 50% od
prihvatljivih troskova uz moguénost
dobivanja dodatnih 20 posto. Uveca-
na potporu moze se dobiti za ulaga-
nja koja provode udruzenja proizvo-
dackih organizacija i ulaganja unu-
tar Europskog inovacijskog partner-
stva (EIP).

Maksimalni iznos potpore za po-
vecanje dodane vrijednosti poljopri-
vrednih proizvoda je 3 milijuna eu-
ra po projektu osim za gradenje i/ili
opremanje objekata za preradu me-
sa i mlijeka kada popora iznosi 5 mi-
lijuna eura. Najveci iznos potpore za
ulaganja u obnovljive izvore energije
je milijun eura po projektu. Ni ovdje
potpora ne smije prelaziti 90% odo-
brenih troskova. Ni ovdje nema ogra-
nic¢enja u broju projekata i ukupnom
iznosu do 2020.

ZASTO OSNOVATI PROIZVODACKU
ORGANIZACIU

Udruzivanje u proizvodacke organizacije donosi
brojne prednosti pocevsi od zajednickog koristenja
resursa bilo da je rije¢ o savjetodavnim, pravnim

ili raGunovodstvenim uslugama, ali i opremom za
proizvodnju te objektima za skladistenje i pripremu
proizvoda za trziSte. Zajednistvom se postize
stabiliziranje cijena i snizavanje troskova $to povecava
konkurentnost.

Proizvodacke organizacije potpore mogu dobiti iz
tri izvora: Europskog poljoprivrednog fonda za jamstva
(EAGF), Europskog poljoprivrednog fonda za ruralni
razvoj (EAFRD) i Drzavne potpore iz proracuna RH.
Proizvodacka organizacija mora biti pravna osoba, a
moze biti registrirana kao poljoprivredna zadruga ili
drustvo s ograni¢enom odgovorno$éu ili kao dioni¢ko
drustvo.

Kroz nacionalne zakone odreduju se minimalni uvje-
ti za priznavanje proizvodackih organizacija. U sektoru
mljekarstva proizvodacka organizacija mora imati naj-
manje pet ¢lanova koji su u prethodnoj godini zajedno
proizveli najmanje 3 tisuce tona mlijeka. | u vocarstvu je
uvjet pet élanova uz godisnji promet pet milijuna kuna,
a kod maslinarstva 30 ¢lanova koji 75 posto svoje proi-
zvodnje na trzite moraju plasirati kroz proizvodacku or-
ganizaciju. Svaka proizvodacka organizacija mora imati
statut i trogodisnji poslovni plan.

PROGRAM RURARLNOG RAZVOJA
FINANCIRA PLACE | HLADNI POGON

Kroz Mjeru 9 nacionalnog programa ruralnog razvoja
moguce je financiranje reZijskih troskova i odobrenih
poslovnih planova proizvodackim organizacijama pri-
znatim u razdoblju od 1. sijecnja 2014. do 31. pro-
sinca 2020. godine.

Intenzitet potpore:

1. godina 10 % vrijednosti utrzene proizvodnje
2. godina 9 % vrijednosti utrzene proizvodnje
3. godina 8 % vrijednosti utrzene proizvodnje
4. godina 7 % vrijednosti utrZene proizvodnje
5. godina 6 % vrijednosti utrZene proizvodnje

Potpora je ograniGena na maksimalni iznos od
100.000 eura godi$nje, odnosno do maksimalno
500.000 eura kroz svih pet godina prilagodbe. Na-
mijenjena je financiranju sljedecih tro$kova: za na-
jam prostora, nabavku uredske opreme (ukljuguju-
¢i hardver i softver), za place administrativnom oso-
blju, te ostale rezije kao i za pokri¢e troskova even-
tualnih pravnih i upravnih postupaka s kojima se u
svojim aktivnostima mogu suociti proizvodacke or-
ganizacije.

Europski poljoprivredni fond za jamstva (EAGF) od 2014.

Siroka lepeza Potpore pokrivaju troskove sajmova do istrazivanja novih proizvoda

Iz EAFG-a pope a nove plaste ike

FOTOLIA

eki od ciljeva koje Europska

| \ | komisija Zeli ostvariti preko
EAFG-a jesu planiranje pro-
izvodnje prema potrebama trzista,
unapredenje kakvoce i trziSne vri-
jednosti proizvoda uz o¢uvanje oko-
liSa do sprecavanja i upravljanja kri-
zama. Za odobrene operativne pro-
grame potpora iz EAFG-a moZe izno-
siti do 50 posto od priznatih troskova,
a sve raspoloZive potpore razvrstane
su kroz Sest mjera. Novac je tako mo-

guce dobiti za kupnju opreme za pri-
premu tla, za izgradnju staklenika i
plastenika, za ulaganja u navodnja-
vanje, opremu za pakiranje i skladi-
Stenje voca i povrca. Potpore se mogu
dobiti i za ulaganja u hladne komore,
za zadrZavanje certifikata te za kup-
nju opreme za zastitu od tuce i leda.

EAFG pokriva i troskove infor-
matizacije, izlaganja na sajmovima,
promociju marke proizvodacke orga-
nizacije, stvaranje novih proizvoda

i kreiranje internetske stranice. Pot-
pore se daju za istrazivanje i ekspe-
rimentalnu proizvodnju voéa i povr-
¢a, ali i za povlacenje proizvoda s tr-
Zista, za zelenu berbu ili neubiranje
plodova, za testiranje navika potro-
§aca te za troSkove osnivanja i spaja-
nja proizvodackih organizacija. Pot-
poru je moguce dobiti i za obuku o
racunalnim programima te za dija-
gnozu odrzivog razvoja proizvodac-
ke organizacije.
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Iskustva prvih proizvodackih organizacija poljoprivrednika u RH

Nedostatak hladnjaca namjeravaiju rijesiti kroz prvi natjecaj iz
programa ruralnog razvoja, dokumentacija je veé pripremljena

U Dravi ne skrivaju nezadovoljstvo sto s mljekarskom industrijom
i drzavnhom administracijom joS nema partnerske suradnje

Poljoprivredna zadruga
“Zagrebacki vocnja-
ci“ zahtjev za (pre)regi-
straciju u proizvodacku
organizaciju dala je u
veljaci 2014., a rjeSenje
je dobila ve¢ u prosincu.
Postojanje potrebne in-
frastrukture kroz “Distri-
butivni centar za voce i
povrée* osnovan 2008.
od strane Zagrebacke

b

»unca.

Hrvoje Bunjevac,

je. Uspjeli su, proizvodnju
plasiraju kroz cetiri trgo-
vacka lanca u RH, a oko
400 tona jabuka izvoze
u Austriju, Italiju i Slove-
niju.

Veliku pozornost daju
kakvoci proizvoda Sto su
kupci prepoznali i otvorili
kanale za rast. Moguc-
nosti povecanja prodaje
visestruke su, no glavni

Iza prve proizvodacke
organizacije, a osno-
vana je u sektoru mlje-
karstva, jednogodisnje
je iskustvo. Dva dana
uoci isteka 2013. u Mo-
lvama je 130 farmera
iz Cetiri Zupanije, s uku-
pnom proizvodnjom oko
11 tisuéa tona mlijeka
osnovalo proizvodacku
organizaciju Drava. Za

NikIa Paiek,predsied-

uvijek nije dignuta na
partnersku razinu.

Direktive EU i (pod)za-
konski akti RH, pojas-
njava, traze da ugovori
izmedu proizvodacke or-
ganizacije i otkupljivaca
te izmedu svakog poje-
dinog farmera i mljekare
moraju biti zakljuceni u
pisanom obliku prije po-
Cetka isporuke mlijeka u

Zupanije, grada Velike ypravitelj Zadruge problem je nedostatak predsjednika je izabran ik proizvodacke otkup. U ugovoru mora
Gorice i PZ “Zagrebacki  zagrebaéki voénjaci kvalitetnih hladnjaca. Nikola Pajek. “Konacno  organizacije Drava biti jasno odredena ne
vocnjaci“ bila je dobra “Kupci voce zele kroz ci- smo u poziciji da mlijeko samo otkupna cijena za

odskocna daska za tako

kratak rok sto je rekord i u europskim
okvirima, iznosi upravitelj Hrvoje Bu-
njevac.

Na razini EU uglavnom su, kaze,
prvo osnivane proizvodacke grupe
koje su se kroz razdoblje od 5 godina
pripremale za prijelaz u proizvodacku
organizaciju, no kako je EU proizvodac-
ke grupe ukinula 201 3. hrvatski poljo-
privrednici su i tu zakinuti. Postupak
priznavanja iznimno je zahtjevan, naj-
slicniji je prijavama za pretpristupne
fondove, istice Bunjevac i dodaje kako
su oni zapravo probijali ‘led’ jer su prva
proizvodacka organizacija u sektoru
vocarstva pa nisu mogli uciti na tudim
iskustvima.

“Zagrebacki vocnjaci” okupljaju
21 clana, svi su proizvodaci voca i to
jabuka, jagoda, kruske, sljive, tresnje,
nektarine i breskve. Sadasnja proi-
zvodnja odvija se na 150 hektara plan-
taznih nasada i godisnje kroz zadrugu
plasiraju 2.600 tona ukupne vrijedno-
sti 15 milijuna kuna. Kontinuirano rade
na stvaranju kvalitetne trziSne pozici-

jelu godinu, a ne samo
prvih pet-Sest mjeseci nakon berbe,”
kaze Bunjevac. Zbog toga se u par-
tnerstvu s Distributivnim centrom, Cije
kapacitete sada koriste namjeravaju
javiti na prve natjecaje iz programa ru-
ralnog razvoja. Dokumentacija je goto-
va za ULO hladnjacu kapaciteta 2700
tona. Planiraju i nove hektare vocnjaka
s modernim sortimentom i infrastruk-
turom.

“Dobivanjem statusa proizvodac-
ke organizacije dolazimo u poziciju
da zadruga, a i svaki pojedini ¢lan pri
prijavi na EU natjecaje dobiva dodat-
nih 20 posto potpora, dakle ne samo
redovnih 50 posto povrata investici-
je, nego povrat raste nas 70 posto,”
istice Bunjevac. EU je model proizvo-
dackih organizacija odabrala kao svoj
odgovor globalizaciji. Proizvodacke
organizacije nuzan su korak u okrup-
njavanju i organiziranju proizvodnje,
a kroz poticaje koje ¢lanstvo ostvaru-
je dobiva se dodatna konkurentnost,
istice Bunjevac i poziva na osnivanje
novih proizvodackih organizacija.

prodajemo kome i kako

zelimo. Udruzeni u pregovorima sa
mljekarskom industrijom i drzavnom
administracijom bolje ¢emo braniti
interes ¢lanstva,” kazao je tada Nikola
Pajek.

Sto se u meduvremenu dogadalo,
koliko je Drava osnaZila svoje redove i
nametnula se u pregovorima s mlijec-
nom industrijom i drzavhom admini-
stracijom? Clanstvo je naraslona 232
proizvodaca s ukupnom proizvodnjom
oko 18 tisuc¢a tona mlijeka. Mjese¢no
u prosjeku prihvate 2-3 zahtjeva za
¢lanstvom sto je, smatra Pajek, dobar
trend. lako se i godinu dana nakon
osnutka jos uvijek suocavaju s broj-
nim problemima farmeri ipak sve vise
uvidaju znacaj proizvodacke organi-
zacije.

Sve aktivnosti, iznosi, i dan danas
financiraju iskljucivo iz ¢lanarine, uz
manju potporu lokalnih vlasti, iz dr-
Zavnog proracuna nisu dobili ni kunu.
Otkriva i kako suradnja ni sa mlijec-
nom industrijom ni sa administraci-
jom iz Ministarstva poljoprivrede jos

isporuceno mlijeko ve¢ i
koli¢ina sirovog mlijeka koje moze i/
ili mora biti isporuc¢eno u odredenom
roku, trajanje ugovora koji moze biti
zaklju¢en na (ne)odredeno vrijeme,
ali ne kra¢e od Sest mjeseci uz navo-
denje klauzule o otkazivanju te detalji
o razdobljima i nacinu plaéanja, saku-
plianja i isporuke sirovog mlijeka kao i
pravila u slucaju vise sile.

“Svih tih detalja nazalost i dalje
nema u nasim ugovorima. Mljekare
se ponasaju drsko, otkupna cijena nije
ispregovarana ve¢ je nametnuta od
mljekara zbog ¢ega hrvatski farmeri
godisnje gube oko 133 milijuna kuna,”
tvrdi. Ministarstvu poljoprivrede za-
mjera na suzdrzanosti Sto pogoduje
industriji mlijeka. Od ministarstva je
zatrazio neka provede nadzor ugovo-
ra, no to se jos nije dogodilo. Upozora-
va i da su hrvatski (pod)zakonski akti
jos uvijek neuskladeni s EU direktiva-
ma Sto stvara dodane probleme. “Val-
jda je ipak rije¢ o ‘porodajnim’ proble-
mima koji ¢e uskoro biti rijeseni,” ne
gubi nadu Pajek.

1600 S visokim
potporama protiv
1374 trgovaca
Europska unija  prvi model

proizvodackih organizacija uvela je
za voce i povrée 1996. kao odgovor
na sve vecu koncentraciju na strani
potraznje. Naime, moc¢ni trgovacki
lanci sve vise su udjele u prometu
vocem i povréem otimali od (vele)
trznica. Od tada na razini EU
kontinuirano se izdvajaju znacajna
sredstva za poticanje udruzivanja
proizvodaca u osnazivanju njihove
pozicije u trziSnoj utakmici. Samo
u razdoblju 2004./2010. potpore
su rasle sa 1,09 milijardi eura na
2,05 milijardi. Najveéi stupanj
udruzivanja, iznad 50 posto imaju
Nizozemska, Belgija i Ceska.

Ukupni izdaci (u mil. EUR) iz operativnih
fondova proizvodackih organizacija

financijska pomo¢ Europske

2004 2005
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2009 2010
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